
 

 

 
 

Aluminium du Maroc : Plusieurs métiers, un savoir-faire reconnu 
 

<>Aluminium du Maroc<> est le leader producteur marocain spécialisé dans la conception et la 

fabrication de profilés en alliages d’aluminium.  

Notre activité est principalement tournée vers les produits de menuiserie aluminium et couvre 

également les multiples besoins du secteur industriel.  

 

Depuis notre création, nous nous appuyons sur un savoir-faire reconnu. Grâce à la modernisation 

continue de notre outil de production, nous bénéficions d’équipements techniques de dernière 

génération et répondons aux standards de qualité internationaux les plus exigeants.  

 

Nos efforts constants pour améliorer sans cesse la qualité de nos produits et services nous ont permis 

de développer une collaboration étroite avec les principaux gammistes et menuisiers marocains, 

tout en fidélisant à l’export des clients européens et africains leaders sur leurs marchés. 

 

Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un <>Technico-commercial Export <>. 

 

Mission 

Rattaché au Responsable Commercial Export, le technico-commercial Export a pour objectif le 

développement des ventes des produits ADM à l’étranger, en particulier sur le marché 

européen. Son rôle consiste essentiellement à prospecter des nouveaux marchés ou clients 

et aussi le développement des ventes avec les clients existants. 

Dans ce cadre, vous serez amené à gérer les missions suivantes : 

 

▪ Définir en concertation avec la Direction commerciale les secteurs et les entreprises cibles ; 

▪ Mettre en place sur le plan opérationnel des actions permettant la réalisation des objectifs 

fixés ; 

▪ Planifier et mettre en œuvre la prospection commerciale ; 

▪ Assurer la négociation commerciale avec les clients ; 

▪ Assurer le développement du portefeuille existant ; 

▪ Assurer une politique de suivi et de traitement des réclamations clients ; 

▪ Contribuer au développement des produits en collaboration avec le département 

marketing ; 

▪ Assurer le benchmarking et la veille concurrentielle ; 

▪ Adhérer au système de management de la qualité et d’excellence d’Aluminium du Maroc ;  

 

Profil 

Vous avez un BAC+5 : école d’ingénieur ou école de commerce avec spécialisation en commerce 

ou logistique, vous avez dans votre actif une expérience de 5 ans minimum dans un poste similaire 

avec une première expérience à l’Europe, vous êtes disponible, rigoureux, possédant un bon sens 

de communication, d’organisation et une écoute active. 

 


